
Nemčija

“The sick man of Europe”“The sick man of Europe”
(The Economist, 19.5.2005)

“Europe s engine!”
(The Economist, 11.3. 2010)

“Germany s Economic Model: what it offers to the world”
(The Economist, 14. 4.2012)

Danijel Gostenčnik, 12.5.2014



Lesnopredelovalna in 

pohištvena industrijapohištvena industrija

Nemčije



Tržni volumen:

1. Nemčija 30,44 Mrd. €

Posebej zanimivo za vas:

2. Italija 15,93 Mrd. €
3. Francija 9,80 Mrd. €

* Podatki za leto 2012

Izvor lesa za lesnopredelovalno industrijo v Nemčiji:
- 90% lesa se uvozi iz EU

Prodaja pohištva v Nemčiji:
- Nemčija uvozi 58% pohištva

Povprečni Nemec zapravi za pohištvo 750 € na leto.

Vsak drugi kos pohištva, ki se prodaja v Nemčiji, je uvožen.



Trije stebri nemške zunanjetrgovinske 

promocije:

Nemško veleposlaništvo.

AHK, kot uradni predstavnik nemške 

industrije in gospodarstva.

GTAI, kot družba Zvezne republike Nemčije

za zunanjo trgovino in promocijo Nemčije.



Mreža nemških zbornic
Mednarodna mreža v 80 državah

s 120 pisarnami



AHK - lokalne pristojnosti po svetu:

AHK kot članska organizacija 

AHK kot uradni zastopnik Nemške gospodarske 

zbornice

AHK kot so ponudnik storitev za podjetja



Naši partnerji v Nemčiji:



Storitve AHK,
vaš most med nemškim in slovenskim trgom:

1. PISARNIŠKE STORITVE 
KADROVANJEKADROVANJE
DOGODKI (ZA ČLANE)

2. PRAVO & DAVKI

3. VSTOP NA NEMŠKI TRG



DOGODKI (ZA ČLANE)

PISARNIŠKE STORITVE 
• Računovodstvo / Plače
• Tolmačenje
• Prevodi• Prevodi
• Pisarniške storitve

KADROVANJE
Iskanje in selekcija kadra
Certifikati



PRAVO & DAVKI

• Vračilo DDV
• Registracija za DDV• Registracija za DDV
• Inkaso
• E-izvršba
• Ustanovitev podjetja v Nemčiji ter svetovanje
• Oblikovanje pogodb
• Pravne pravice

PRAVO & DAVKI



Nekaj običajnih oblik poslovanja:

• Ustanovitev (hčerinske) družbe

• Ustanovitev podružnice

• Pooblastitev prodajnega zastopnika

PRAVO & DAVKI



Ustanovitev podjetja:

• Kapitalska družba (GmbH, UG, AG)

• posebnost ...

• Osebna družba (oHG, KG, GbR)

• Mešana oblika (GmbH & Co. KG, KGaA)

• Einzelunternehmer (kot npr. slovenski S.P.)• Einzelunternehmer (kot npr. slovenski S.P.)

V vseh teh oblikah je potrebno upoštevati vpis v sodni register in prijavo pri obrtni zbornici!

Ustanovitev podružnice:

• Samostojna

• Nesamostojna

PRAVO & DAVKI



Pooblastitev prodajnega zastopnika:

• Trženje proizvodov preko partnerjev

• Nemški pravni red je v tem primeru zelo podoben slovenskemu• Nemški pravni red je v tem primeru zelo podoben slovenskemu

• Velja načelo izbire prava- potrebno je biti pozoren na vsebino 

zastopne pogodbe- na dejanske dogovore, morebitno 

ekskluziviteto, provizijo itd.

PRAVO & DAVKI



Davki:

• Umsatzsteuer: DDV, 19%, 7%

• Glede na pravno obliko

(fizične, pravne osebe):

• Körperschaftssteuer: Davek od dohodka pravnih oseb 15 %
• Solidaritätszuschlag: Solidarnostni dodatek (5,5 % od DDPO)
• SKUPAJ: 15,825 %

• Einkommenssteuer: Dohodnina
• Osebne družbe ter fizične osebe
• Pomembno: napoved dohodnine! (davčni svetovalci)

• Gewerbesteuer: Obrtni davek
• Kommune PRAVO & DAVKI



Za podrobnejša vprašanja vam je na voljo

dipl.iur. Katja Stadler , LL.M.

Vodja področja pravo in davki

Telefon: +386 252 88 57
E-Mail: katja.stadler@ahkslo.si
http://slowenien.ahk.de

PRAVO & DAVKI



dipl. OEC. Jernej Dvoršak

Za podrobnejša vprašanja vam je na voljo

dipl. OEC. Jernej Dvoršak
Pravo in davki

Telefon: +386 252 88 79

E-Mail: jernej.dvorsak@ahkslo.si

www.dihk.si

PRAVO & DAVKI



Davčni vidiki poslovanja v Nemčiji:

• Pridobite vse informacije o davčnih pravilih še pred podpisom pogodbe• Pridobite vse informacije o davčnih pravilih še pred podpisom pogodbe
• Urejanje dokumentacije začnite pravočasno (najmanj mesec dni pred 

izvajanjem storitev)
• V primeru, da je vaša stranka fizična oseba je potrebna registracija za 

namene DDV – izstavitev računa z 19% nemškim DDV
• Pomanjkljivo znanje slovenskih računovodskih servisov o nemški davčni 

zakonodaji

PRAVO & DAVKI



Montaža pohištva:

Stranka je nemška pravna oseba:

• Pridobitev potrdila o oprostitvi plačila gradbenega davka

• Prijava delavcev na carini

• Prijava obrtne dejavnosti pri pristojni nemški obrtni zbornici

• A1 obrazci za delavce (ZZZS)

• Vizumi za delavce tretjih držav (Nemško veleposlaništvo)

• Račun za storitev se izstavi neto brez davka (§ 13b UStG)

Stranka je nemška fizična oseba:

• Registracija za namene DDV v Nemčiji (mesečni obračuni DDV)

• Prijava delavcev na carini

• Prijava obrtne dejavnosti pri pristojni nemški obrtni zbornici

• A1 obrazci za delavce

• Vizumi za delavce tretjih držav

• Račun za storitev se izstavi z nemškim 19% DDV

PRAVO & DAVKI



VSTOP NA NEMŠKI TRG

• Iskanje poslovnih partnerjev 
• Okvirni pogoji poslovanja
• Svetovanje o trgu
• Analiza trga 
• Poslovna praksa • Poslovna praksa 
• Posredovanje kontaktov
• Iskanje kontaktov
• Distribucijski kanali

MATCH-MAKING
Kooperacijske borze
Dogodki / mreženje

VSTOP NA NEMŠKI TRG

SEJMI



• Kvaliteta izdelka 
• Tehnološka prednost
• Servis
• Razmerje cena / kvaliteta

Nekaj pomembnejših iztočnic za izdelek 
in storitev:

• Razmerje cena / kvaliteta
• Gradivo (spletna stran, brošure, ipd.) v nemškem jeziku
• Dokazila, reference, certifikati? (ISO / TÜV) 
• Kaj je na vašem izdelku / storitvi posebnega v primerjavi z 

ostalimi, ki že obstajajo na nemškem trgu?

VSTOP NA NEMŠKI TRG



Imate konkreten poslovni koncept za vstop? 
Ste pripravljeni vlagati čas in denar? 
Znanje o trgu?
Financiranje?

Nekaj pomembnejših iztočnic za 
poslovanje:

Financiranje?
Kdo v vašem podjetju je odgovoren za poslovanje z 
nemškim trgom? 

• Zanesljiv poslovni partner 
• Dobre stike / mreže 
• Zaupanje nemške stranke (člansko AHK)
• Izbira pravega partnerja na svetovnem trgu 

VSTOP NA NEMŠKI TRG



1. Ekskluzivno zastopanje preko partnerja 
2. Sodelovanje z zastopnikom
3. Zaposlitev delavca v Nemčiji 
4. Sodelovanje z agenti

Kakšne vrste poslovnih partnerjev lahko 
pričakujete v Nemčiji?

Prednost, stroški …

VSTOP NA NEMŠKI TRG

Der Bundesverband Großhandel, 

Außenhandel, Dienstleistungen e.V. 

Deutscher Verband Beratender Ingenieure

Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände 

für Handelsvermittlung und Vertrieb



Simon Pöpperl

Za podrobnejša vprašanja vam je na voljo

Simon Pöpperl
namestnik direktorice

Telefon: +386 252 88 62

E-Mail: simon.poepperl@ahkslo.si

http://slowenien.ahk.de

VSTOP NA NEMŠKI TRG



SEJMI

Lastna spletna stran 89%

Sejmi in razstave 84%

Osebna prodaja / Zastopstvo 79%

Analiza pomembnosti načina

B2B komunikacije za nemška podjetja

Osebna prodaja / Zastopstvo 79%

Direktni mejling 54%

Dogodki 41%

Oglaševanje v strokovnih medijih 40%

Prodaja preko interneta 40%

Odnosi z javnostmi 39% EMNID institut po naročilu AUMA, oktober 2010

Sejmi so najpomembnejše marketinško orodje. (AUMA)

VSTOP NA NEMŠKI TRG



• Individualna
• Skupne

Načini predstavitev:

Namen: Uporaba prostih kapacitet časa in kadra za vaše trženje.



Koelnmesse

Deutsche Messe AG

Predstavništva:

VSTOP NA NEMŠKI TRG

Deutsche Messe AG

Messe Stuttgart, Essen
� Svetovanje (razstavljavci, obiskovalci)

� Gospodarske delegacije

� Tiskovne konference

� Izobraževanja / Seminarji / Okrogle mize



• Beteiligungsprogramme

• Klassischer Messestand

• Beteiligung an einem 

Leistungen Deutschen Messe

• Elektronische und Print-Tickets 

sowie Werbemittel

• Matchmaking inkl. 

Terminvereinbarung

• Matchmaking für Delegationen 

Trženje po vsem svetu Poslovni stiki
Prilagojeni programi za 

udeležence in obiskovalce

Storitve sejmišč

VSTOP NA NEMŠKI TRG

• Beteiligung an einem 

Gemeinschaftsstand

• Organisation eigener 

Gemeinschaftsstand

• Besuchsprogramme

• Besucherpaket Platin

• Welcome Package Gold

• Hosted Buyer Programm

• Delegationspackage

• Schulungen für Ihre 

Messeteilnahme

• Besucherservices

• Online-Werbung (Website, 

Partnerseiten, Newsletter)

• Außenwerbung

• Sponsoring

• Presse

• Key Notes

• Lounges

• Mediaboards (für Media-

partner)

Leistungen Partner

• Einladung zur Messe

• Kooperative Print- und Online-

Werbung (Magazine, Website, 

Newsletter)

• Matchmaking für Delegationen 

• Matchmaking: Guided Tours

• Adressqualifizierung/-

gewinnung

• Leadgenerierungs-Kampagnen 

• Vermarktung von 

Gemeinschaftsständen

• Vermarktung von Matchmaking

• Organisation von Delegationen

Podpora z naše strani

www.auma.de



Relevantni sejmi in nekaj primerov dobre 
prakse:

Sejem pisarniškega pohištva in opreme

Najnovejši trendi talnih oblog in preprog

Mednarodni pohištveni sejem

VSTOP NA NEMŠKI TRG

Vrtni sejem

Sejem za opremo, materiale iz lesa in furnirja, usnje, tapetništvo

Svetovni sejem za gozdarstvo in lesno industrijo

Oprema za dojenčke in malčke



uni.dipl.ing.str. Danijel Gostenčnik

Za podrobnejša vprašanja vam je na voljo

uni.dipl.ing.str. Danijel Gostenčnik
vodja predstavništva Deutsche Messe za 

Slovenijo in Koelnmesse za Hrvaško in BiH

Telefon: +386 252 88 54

E-Mail: danijel.gostencnik@ahkslo.si

http://slowenien.ahk.de

VSTOP NA NEMŠKI TRG



Hvala za vašo pozornost.


